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PROFILO

Direttore Commerciale &
Amministratore Delegato con esperienza
di oltre 10 anni presso "LPM Fabbricati
S.r.l.". Fortemente orientato alla crescita
aziendale e all'innovazione, sono in grado
di gestire gruppi dilavoro di dimensioni
variegate, sfruttando il modello di
leadership che ritengo pili opportuno.
Ritengo che I'ambizione e la tenacia siano
due dei miei pitt grandi punti di forza, e mi
impegno quotidianamente al fine di
migliorare il mio operato tramite un
costante aggiornamento.

COMPETENZE

- Sviluppo commerciale e generazione di
nuovi contratti

- Gestione strategica e planning

- Capacita di negoziazione e gestione
delle relazioni con i fornitori

- Analisi dei dati, dei costi e degli
scostamenti

- Gestione dei contatti con gli
stakeholders

- Analisi del mercato e monitoraggio
della concorrenza

- Ottimizzazione dei processi e
riduzione dei costi

- Leadership e Team Building

CAPACITAIT
Office Suite | Adobe Photoshop | Adobe
Illustrator | AutoCAD

ASSOCIAZIONI

- Membro del Comitato Scientifico,
Fondazione Hans Hartung e Anna Eva
Bergman (Antibes), dal 2004;

- Membro del Consiglio di
Amministrazione, Fondazione Artea -
Regione Piemonte, dal 2018;

- Membro del Consiglio Generale,
Confindustria Cuneo, dal 2019.

LINGUE

- Italiano: Madrelingua
- Francese: Ottimo

- Inglese: Buono
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CRISTIANO ISNARDI

AMMINISTRATORE DELEGATO & DIRETTORE COMMERCIALE

CONTATTI

ESPERIENZE PROFESSIONALI

Amministratore Delegato

LPM FABBRICATI S. R. L., MONDOVI (CN) | 2019 - PRESENTE

Azienda leader nel settore della prefabbricazione di elementi in calcestruzzo
armato e precompresso.

- Supervisione delle operazioni di ogni divisione aziendale;

- Gestione e direzione dell'azienda verso i suoi obiettivi primari;

- Promozione della comunicazione e della cooperazione tra i vari Team;

- Gestione di budget, costi, mercati, investimenti, partnership e prodotti.

Direttore Commerciale

LPM FABBRICATI S. R. L., MONDOVI (CN) | 2016 - PRESENTE

- Analisi di mercato e pianificazione di obiettivi di sviluppo commerciale;

- Garante del rispetto delle tempistiche di consegna e del corretto
adempimento dei contratti con i Clienti;

- Calcolo della differenza tra costi di produzione e prezzi di vendita;

- Sviluppo di nuovi prodotti ed ottimizzazione dei costi di produzione;

- Gestione dei contatti con i clienti, analisi dei feedback e fidelizzazione;

- Analisi dei margini e correzione dei costi da preventivo per massimizzarli;
- Risoluzione rapida e tempestiva di eventuali problematiche.

Procuratore Generale
LPM FABBRICATI S.R. L., MONDOVI (CN) | 2015 - 2018

Direttore Tecnico

LPM FABBRICATIS. R. L., MONDOVI (CN)|2010-2015

- Planning e definizione degli obiettivi aziendali;

- Analisi dei processi operativi e dei processi di produzione con
ottimizzazione degli stessi;

- Gestione dei progetti in materia di ricerca e sviluppo;

- Sviluppo di nuovi contratti ed espansione dell'area commerciale;
- Gestione dei contatti con i fornitori e del magazzino.

Architetto
LIBERO PROFESSIONISTA | 2004 -2010

FORMAZIONE ACCADEMICA

Corso “Storia Analisi Valutazione dei Beni Architettonici e

Ambientali”
POLITECNICO DI TORINO | 2002 - 2003

Laurea Specialistica in Architettura
POLITECNICO DI MILANO | 2002

Laurea Specialistica in Architettura
ACCADEMIA DI ARCHITETTURA DI MENDRISIO - UNIVERSITA DELLA
SVIZZERA ITALIANA | 1997 - 2002

Diploma di Maturita Scientifica
1996

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali, ai sensi del D.1gs.196 del 30 giugno 2003



